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udo COMBEQILL ST 1974 naci-
dade de Rio Branco, no Acre,
Francelina Barreiros Ama-
ral Gurgel {conhecida por
Franca) ¢ o marido Rodolfo Amaral
Gurgel (in memoriam), que moravam
em Sio Paulo, foram chamados pelos
irmins de Franceline, Rogue ¢ Romg-

rio, para tentar a vida no Norre do Bra- -
sil. Aceitaram o desafio e sbriram, em | '-l:w
setembro de 1979, a Agroboi, loja que -

vendia produtos agropecudrios, em
urma pequeena sala de 30m? & um unico
funcionario.

Trabalhando muito, e acreditando
no mercado, em 1986, a Agro Boi &
era wima das moiores do segmento da
cidade. 56 que o mercado para esse
SEEMEND0 COmesou a entrar em deca-
déncia O casal nio desistin ¢ viu wma
nova oportunidade de negocios: seg-
mente de mareriais de construcio.

Foi o indcio de uma dias mais imipor- FRAMCELINA BARREIROS AMARAL GURGEL
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Franceling & o=
Flhos Liciang,

tantes trajetérias de uma rede de lojas
que, hoje, domina o mercado na cida-
de. Mesmo com a morte precoce do
seu maride, vitimado por um cincer,
que & obrigou a passar sete meses em
830 Paulo, para acompanhar o trata-
menta dele, Franga, modo que gostade
ser chamads, nio desistin. Ao contra-
Fin: AssUmiv 08 nepocios com os filhos
Luciano Barreiros Amaral Gurgel, Ma-
riana Barreiras Amaral Gurgel Defen-
te e Gustavo Amaral Gurgel.

“Resolvi manter o nome Agrobad por-
que era muito forte @ conhecido dos
moradores da eidade, mantendo-o
até hnje e, sempre, nos rende wm bom

"Em micie O muibas
trncertesils, ¢ pouco apoio,
FECHTUT TOSED eFOcio ¢,

0 Jue erd uma ||il_fLr de 15
funcionarios, @ fornall uma
rede, com seis lojas em Rio
Branco, Acrie. & Porto Velho,
Roraimua, com guase £00
colaboradores diretos.”

FRANCELINA EARREIROS
AMARAL CURGEL

o8

markel'mg", conta Frangs, que comega
a trabalhar 4s & horas da manhi e nun-
ca para antes das 19 horas.

“Em meio a muitis incerteras,  pouco
Apoin, FEErgLl NOss0 Negncio &, 0 que
era uma loja de 15 funciondrios, se tor-
nmou uma rede, com seis lojas em Rio
Branco, Acre, & Porto Velho, Roraima,
eom quase 400 colaboradores diretos",
resume Franga. A Agroboi rem duas
lojas maiores, gue tem perfil dé home
center, uma, em Porto Velho, e, outra,
em Rio Branco, além de outras quatro
lojas com perfil idéntico, menores, mas
com o mesmo mix de produros. “530
praticamente B.300m" de drea de loja
no total e cerca de 40.000m° de fdrea de
estoque, que abastace todas as unida-
des”, conca

Trabalham com material bisico, hi-
driulico, cerimicas, tintas, iluminagio.
lougas, metais, utilidades demésticas,
camping, [azer e acessirios, esgqui-
drias, material elétrico, entre outros.
Ma lista dos mais vendidos enconcram-
-ag pisos @ revestimentos, material
bdsico, tintas, material hidraulico e
lougas sanitirias. A entrega & feira em,
aré, 72 horas com frota propria.
“Temos um cartio private Label, em

“Loinpramos, direfamente,
das industrias, ¢ os

nassos produtos vem

por transportadords ji
controtadas. Uma das
grandes dificoldades da
mossd regido ¢ estogue.
Precisamos, sempre, ter
EaLogie o para Cimp oSt
a grande distdneia, o gue
i ndo ocorre nas lojas de
prandes centros. A mafor
parte do nosso cliente guer
o produto com entregd
imediata, poucas sdo as
viendas por encomenda.”

FRANCELINA BARREIROS
AMARAL GURGEL

parceriz com o banco Cetelem, que,
além de manter em nosso crediirio
algumas empresas que ji nos acom-
panharm por nma longa data, também
oferece crediirin 4 pessoas fisicas.
Porém, atualmente, cerca de 70% de
nossa venda @ no cartio de crédito”,
informa Franga.

Amaior dificaldade daempresdria, at-
almente, & com a compra dos produtos.
“Compramos, diretamente, das indids-
trias. ¢ 08 nossos produtos vém por
transportadoras j4 contratadas. Uma
das grandes dificuldades da nossa re-
Eido @ estoque. Precisamos, sempre,
ter estogue alto para compensar a
grande distincia, o gue ji nko ocorre
nas lojas de grandes centros. A maior
parte dio nosso cliente quer o produto
com entregs imediata, poucas sfio as
vendas por encomenda®, destaca.
Engana-se guem pensa gue a Agroboi
estd estagnada no proprio sucesso. Re-
centemente, CONIFELArAmM  escrifdrin
Candossim e Cabana, de S3o0 Paulo,
especilizado em reformas de lojas de
materiais de construgdo para reformar
o5 home centers ¢ cuidar do visual
da sétina e mais nova loja da rede: a
AGROBOI CORES.



4 DIAS DE LANCAMENTOS,
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